О проведении планового

повышения квалификации


В соответствии с Постановлением Совета Министров Республики Беларусь от 15.07.2011 № 954 «Об отдельных вопросах дополнительного образования взрослых» учреждение образования «Государственный институт повышения квалификации и переподготовки руководящих работников и специалистов» Министерства торговли Республики Беларусь реализует образовательные программы повышения квалификации руководящих работников и специалистов организаций торговли, бытового обслуживания, ресторанного и гостиничного хозяйства согласно календарному плану на 2013 год.


Занятия проводятся по адресу: г. Минск,  ул. Замковая, 33


Заявки направлять на тел./факс 8017 2004747, 8017 2006822 или  электронную почту e-mail: institute@gipkp.com.

Приложение: календарный план на 2013 год на 5 л. в 1 экз.
Приложение к договору №__________ 

       от «____»______________201

ЗАЯВКА 

Просим направить

на повышения квалификации работников___________________________________________________________________________________в 2013 году
(наименование предприятия)

	№

п/п
	Тема курса
	Целевая аудитория
	Месяц
	Число
	Кол-во человек

	1
	2
	3
	4
	5
	

	1
	ЭФФЕКТИВНЫЙ МЕНЕДЖМЕНТ 

ПРЕДПРИЯТИЯ РОЗНИЧНОЙ ТОРГОВЛИ
	руководители и специалисты торговли, товароведы
	ЯНВАРЬ
	14.01-18.01
	______чел.

	3.
	СОВРЕМЕННЫЕ УСЛОВИЯ В КУЛИНАРИИ
	повара с присвоением более высокого квалификационного разряда
	
	14.01-18.01
	______чел.

	4
	НАВЫКИ ЭФФЕКТИВНЫХ ПРОДАЖ 

Квалификационный экзамен с присвоением разряда
	продавцы
	
	21.01-25.01
	______чел.

	5
	СОВРЕМЕННЫЕ ТЕНДЕНЦИИ РАЗВИТИЯ ПРОДОВОЛЬСТВЕННЫХ МАГАЗИНОВ (с посещением 78-международной торговой выставки IGW Berlin (Берлин, Германия)
	руководители и специалисты торговли
	
	21.01-25.01
	______чел.

	6
	ИННОВАЦИИ В БУХГАЛТЕРСКОМ УЧЕТЕ
	для бухгалтеров
	
	21.01-25.01
	______чел.

	7
	ОРГАНИЗАЦИЯ РОЗНИЧНОЙ ТОРГОВЛИ – «ПРОДАЖА БЕЗ ОСТАТКОВ» (на примере розничных предприятий прибалтийских стран)
	руководители и специалисты торговли
	
	28.01-01.02
	______чел.

	8
	ИСКУССТВО КОНКУРЕНЦИИ В РОЗНИЦЕ: КАК ИЗБЕЖАТЬ КОНКУРЕНТОВ НЕ СНИЖАЯ ЦЕН
	директоры, заведующие магазинами, секциями, отделам и их заместители
	
	28.01-01.02
	______чел.

	9
	КАТЕГОРИЙНЫЙ МЕНЕДЖМЕНТ РОЗНИЧНОГО МАГАЗИНА

(с выездом на профильные предприятия  торговли г.Вильнюса, Литва)
	руководители и специалисты торговли
	ФЕВРАЛЬ
	04.02-08.02
	______чел.

	10
	НАЛОГОВОЕ ПЛАНИРОВАНИЕ В СОВРЕМЕННЫХ РЫНОЧНЫХ ОТНОШЕНИЯХ
	главные бухгалтеры, бухгалтеры и их заместители
	
	11.02-15.02
	______чел.

	11
	СКЛАДСКАЯ  ЛОГИСТИКА

(с выездными практическими занятиями в логистические центры)
	заведующие складами, специалисты по логистике
	
	18.02-22.02
	______чел.

	12
	МАРКЕТИНГОВЫЕ РЕШЕНИЯ ЮВЕЛИРНОГО МАГАЗИНА 

(с посещеним 40-ой международной выствавки ювелирных изделий, драгоценных камней, ювелирного оборудования Inhorgenta Europe 2013 (Мюнхен, Германия)
	руководители и специалисты торговли
	
	21.02-25.02
	______чел.

	13
	ЭФФЕКТИВНЫЙ ДИРЕКТОР МАГАЗИНА
	директора магазинов, кадровый резерв
	
	25.02-01.03
	______чел.

	14
	ИННОВАЦИОННЫЕ ПОДХОДЫ В РИТЕЙЛЕ 

(с посещением международной выставки Gulfood-2013 (Дубай. ОАЭ)
	директоры и владельцы магазинов, начальники отделов продаж, специалисты по маркетингу и продажам, товароведы
	
	25.02-01.03
	______чел.

	15
	ВОПРОСЫ ТРУДОВОГО ЗАКОНОДАТЕЛЬСВА

 ДЛЯ ЮРИСТОВ 
	юристы
	МАРТ
	04.03-07.03
	______чел.

	16
	БЕЗЗАТРАТНЫЙ МАРКЕТИНГ В ТОРГОВЛЕ 

(на примере розничного ритейла «Тив-Там» (Тель-Авив. Израиль)
	руководители организаций, заведующие магазинами, отделами, их заместители, коммерческие директоры, руководители маркетинговых служб, товароведы
	
	11.03-15.03
	______чел.

	17
	УСПЕШНЫЙ ПРОДАВЕЦ: СОВРЕМЕННЫЕ ТЕХНОЛОГИИ АКТИВНЫХ ПРОДАЖ

Квалификационный экзамен с присвоением разряда
	продавцы
	
	18.03-22.03
	______чел.

	18
	ВИЗУАЛЬНЫЙ МЕРЧЕНДАЙЗИНГ: ПРИНЦИПЫ И ПРАВИЛА (с техническими визитами на профильные предприятия торговли г.Минска)
	заведующие секциями, отделами и их заместители, товароведы, администраторы торговых залов
	
	25.03-29.03
	______чел.

	19
	ТЕХНОЛОГИИ РАСПРОДАЖ
	руководители организаций и их заместители, товароведы
	АПРЕЛЬ
	01.04-05.04
	______чел.

	20
	АССОРТИМЕНТНЫЙ МЕНЕДЖМЕНТ РОЗНИЧНОГО МАГАЗИНА (с техническими визитами на профильные предприятия торговли г.Минска)

	руководители и специалисты, участвующие в формировании ассортиментной политики и экономических показателей магазина (заведующие магазинами, отделами, секциями, их заместители, товароведы, администраторы торговых залов)
	
	08.04-12.04
	______чел.

	21
	СОВРЕМЕННЫЕ ТЕХНОЛОГИИ РОЗНИЧНЫХ ПРОДАЖ

 (с техническими визитами на профильные предприятия торговли Голландии (Амстердам)
	директора, их заместители, товароведы, заведующие магазинами, секциями, отделами и их заместители
	
	18.04-23.04
	______чел.

	22
	ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЕ НАВЫКИ КОНТРОЛЕРА-КАССИРА

Квалификационный экзамен с присвоением разряда
	контролеры-кассиры
	
	22.04-26.04
	______чел.

	23
	FASHION-МЕРЧЕНДАЙЗИНГ

(с техническими визитами на профильные предприятия торговли Милана (Италия)
	заведующие магазинами, секциями, отделами и их заместители, товароведы, администраторы торгового зала
	МАЙ
	13.05-17.05
	______чел.

	24
	ОПТИМИЗАЦИЯ ЗАТРАТ РОЗНИЧНОГО МАГАЗИНА: МЕТОДЫ УВЕЛИЧЕНИЯ ТОВАРООБОРОТА
	руководители и специалисты экономических и бухгалтерских служб
	
	20.05-24.05
	______чел.

	25
	БУХГАЛТЕРСКИЙ И НАЛОГОВЫЙ УЧЕТ В ТОРГОВЛЕ
	главные бухгалтеры, бухгалтеры и их заместители
	
	27.05-31.05
	______чел.

	26
	ОСОБЕННОСТИ МЕРЧЕНДАЙЗИНГА МАГАЗИНА МЕБЕЛИ И СТРОИТЕЛЬНЫХ МАТЕРИАЛОВ
	директоры магазинов, товароведы, специалисты по выкладке товара
	ИЮНЬ
	03.06-07.06
	______чел.

	27
	ПРАКТИЧЕСКИЙ МАРКЕТИНГ В ТОРГОВОМ ЗАЛЕ

(на примере розничного предприятия Migros, Antalya)
	руководители и специалисты торговли
	
	10.06-14.06
	______чел.

	28
	УПРАВЛЕНИЕ РИСКАМИ –

безопасность торгового объекта
	руководители организаций торговли и их заместители
	
	17.06-21.06
	______чел.

	29
	НАВЫКИ ЭФФЕКТИВНЫХ ПРОДАЖ

Квалификационный экзамен с присвоением разряда
	продавцы, продавцы-консультанты
	
	17.06-21.06
	______чел.

	30
	СОВРЕМЕННЫЕ ТЕНДЕНЦИИ ОРГАНИЗАЦИИ ФИРМЕННОЙ ТОРГОВЛИ

(с посещением предприятий фирменной торговли Литвы г.Вильнюс)
	руководители и специалисты торговли
	
	22.06-26.06
	______чел.

	31
	СОВРЕМЕННАЯ КАДРОВАЯ ПОЛИТИКА ОТРАСЛИ. АКТУАЛЬНЫЕ И ПРАКТИЧЕСКИЕ ВОПРОСЫ
	руководители и  специалисты кадровых служб 
	ИЮЛЬ
	08.07-12.07
	______чел.

	32
	УСПЕШНЫЙ ПРОДАВЕЦ ЮВЕЛИРНОГО МАГАЗИНА

Квалификационный экзамен с присвоением разряда
	продавцы ювелирных магазинов
	
	15.07-19.07
	______чел.

	33
	ФИРМЕННАЯ ТОРГОВЛЯ: СТРАТЕГИЯ И ТАКТИКА РАЗВИТИЯ

(с техническими визитами на профильные предприятия г.Вильнюса (Литва)
	руководители предприятий, их заместители
	
	22.07-26.07
	______чел.

	34
	АПТЕЧНЫЙ МЕРЧЕНДАЙЗИНГ

(с техническими визитами на профильные предприятия г.Вильнюса (Литва)
	заведующие аптеками, их заместители, маркетологи, провизоры, начальники торговых отделов и отделов закупок
	
	22.07-26.07
	______чел.

	35
	ПРАКТИЧЕСКИЙ КУРС ДЛЯ СПЕЦИАЛИСТОВ ПО ЗАКУПКАМ РОЗНИЧНОГО МАГАЗИНА
	руководители организаций, их заместители, руководители и специалисты коммерческих служб, товароведы
	АВГУСТ
	05.08-09.08
	______чел.

	36
	КАТЕГОРИЙНЫЙ МЕНЕДЖМЕНТ РОЗНИЧНОГО МАГАЗИНА

С техническими визитами на профильные предприятия  г.Вильнюс (Литва)
	коммерческие директоры, заведующие магазинами, отделами, их заместители, товароведы
	
	12.08-16.08
	______чел.

	37
	ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЕ НАВЫКИ КОНТРОЛЕРА-КАССИРА

Квалификационный экзамен с присвоением разряда
	контролеры-кассиры
	
	19.08-23.08
	______чел.

	38
	БЕЗЗАТРАТНЫЙ МАРКЕТИНГ МАГАЗИНА
	руководители организаций, их заместители, специалисты коммерческих служб
	
	26.08-30.08
	______чел.

	39
	УПРАВЛЕНИЕ ПОКУПАТЕЛЕМ - КАТЕГОРИЙНЫЙ МЕРЧЕНДАЙЗИНГ

(с техническими визитами на профильные предприятия Италии (Милан)
	руководители и специалисты торговли
	СЕНТЯБРЬ
	02.09-06.09
	______чел.

	40
	МЕРЧЕНДАЙЗИНГ ПРОДУКТОВОГО МАГАЗИНА: КАК ПОВЫСИТЬ ОТДАЧУ С КВАДРАТНОГО МЕТРА

(с техническими визитами на профильные предприятия г.Минска (Беларусь)
	заведующие магазинами, отделами, товароведы, администраторы
	
	09.09-13.09
	______чел.

	41
	ОПТОВЫЕ ПРОДАЖИ – КАК ПРИВЛЕЧЬ И УДЕРЖАТЬ КЛИЕНТОВ

(с техническими визитами в логистические и распределительные центры Республики Беларусь и Прибалтики)
	руководители и специалисты оптового звена и торговли
	
	16.09-20.09
	______чел.

	42
	НАВЫКИ ЭФФЕКТИВНЫХ ПРОДАЖ

Квалификационный экзамен с присвоением разряда
	продавцы, продавцы-консультанты
	
	23.09-27.09
	______чел.

	43
	ОРГАНИЗАЦИЯ И МЕТОДЫ РАБОТЫ КОНТРОЛЬНО-РЕВИЗИОННЫХ СЛУЖБ
	бухгалтеры-ревизоры, руководители и специалисты финансовых служб, руководители и специалисты контрольно-ревизионной службы, руководители и специалисты службы внутреннего аудита, внешние аудиторы
	ОКТЯБРЬ
	30.09-11.10
	______чел.

	44
	СТАНДАРТ РОЗНИЧНОГО МАГАЗИНА

(с техническими визитами на профильные предприятия германии и посещением международной выставки Аnuga-2013 (Кельн, Германия)
	руководители и специалисты торговли
	
	07.10-11.10
	______чел.


Приложение к договору №__________ 

       от «____»______________201

ЗАЯВКА 

Просим направить

на повышение квалификации работников________________________________________________________________________в 2013 году
(наименование предприятия) 
	№

п/п
	Тема курса
	Целевая аудитория
	Месяц
	Число
	Кол-во человек

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1
	УСПЕШНЫЕ ПРОДАЖИ В ГОСТИНИЧНОМ БИЗНЕСЕ. АЗБУКА ПРОДАЖ.
	топ-менеджеры, менеджеры среднего звена (отделы маркетинга и продаж).
	ЯНВАРЬ
	08.01-11.01
	______чел.

	2
	СОВРЕМЕННЫЕ ТЕХНОЛОГИИ В КУЛИНАРИИ.
	повара
	
	14.01-18.01
	______чел.

	3
	КАЛЬКУЛЯЦИЯ В СИСТЕМЕ ОБЩЕСТВЕННОГО ПИТАНИЯ.
	бухгалтеры (их заместители), работающие в сфере общественного питания
	
	21.01-25.01
	______чел.

	4.
	ИНДУСТРИЯ ГОСТЕПРИИМСТВА: МЕНЕДЖМЕНТ ГОСТИНИЦ И РЕСТОРАНОВ (Латвия-Швеция – Литва)
	руководители, специалисты
	
	21.01.-26.01
	______чел.

	5.
	Горничная.  Успешная  работа  горничной  -  залог 

 успеха  предприятия. 
	горничные
	ФЕВРАЛЬ
	28.01-01.02
	______чел.

	6.
	ПРОФИ-КУРС ДЛЯ АДМИНИСТРАТОРОВ И МЕНЕДЖЕРОВ ПО ОБСЛУЖИВАНИЮ РЕСТОРАНОВ
	директора, администраторы, менеджеры ресторана
	
	04.02-08.02
	______чел.

	7.
	Подготовка профессионального официанта. Практикум.
	официанты
	
	11.02-15.02
	______чел.

	8
	СОВРЕМЕННЫЕ ТЕХНОЛОГИИ ПРОИЗВОДСТВА КОНДИТЕРСКИХ ИЗДЕЛИЙ
	кондитеры
	
	18.02-22.02
	______чел.

	9.
	ИННОВАЦИОННЫЕ ПОДХОДЫ В ОРГАНИЗАЦИИ ГОСТИНИЧНОГО И РЕСТОРАННОГО БИЗНЕСА 

с посещением выствки Gulfood-2013 (Дубай. ОАЭ)
	руководители, специалисты
	
	25.02-28.02
	______чел.

	10.
	ЭФФЕКТИВНАЯ РАБОТА АДМИНИСТРАТОРА ГОСТИНИЦЫ
	администраторы
	МАРТ
	25.02-01.03
	______чел.

	11.
	ПРАКТИКУМ ДЛЯ БАРМЕНА.
	бармены 
	
	11.03-15.03
	______чел.

	12.
	ОСОБЕННОСТИ МАРКЕТИНГА СЕКТОРА HORECA, 

с посещением 87-международной выставки гостинично-ресторанногобизнеса, кейтеринга, бакалейной и кондитерской промышленности internoga 2013, Hamburg (Гамбург, Германия)
	руководители, специалисты
	
	11.03-15.03
	______чел.

	13
	РЕКЛАМНАЯ ПОЛИТИКА – КАК ФАКТОР УСПЕШНОСТИ РЕСТОРАНА, БАРА, КАФЕ
	руководители ресторанного бизнеса: директора, зам. директоров, управляющие, менеджеры ресторанного бизнеса.
	
	18.03-22.03
	______чел.

	14.
	Подготовка профессионального официанта. Практикум. 
	официанты
	
	25.03-29.03
	______чел.

	15.
	ПРОДАЖИ ГОСТИНИЧНЫХ УСЛУГ. УСПЕШНЫЙ ПРАКТИЧЕСКИЙ ОПЫТ ОТЕЛЬЕРОВ
	руководители отдела продаж отеля; сотрудники отдела продаж отеля.
	АПРЕЛЬ


	01.04-05.04
	______чел.

	16.
	ДИРЕКТОР ГОСТИНИЦЫ
	директора гостиниц, топ - менеджеры
	
	08.04-12.04
	______чел.

	17.
	СОВРЕМЕННЫЕ ТЕНДЕНЦИИ ОРГАНИЗАЦИИ ГОСТИНИЧНОГО ХОЗЯЙСТВА

на примере отелей Турции (Анталия)
	
	
	10.04-14.04
	______чел.

	18.
	ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЙ ПОВАР – ЗАЛОГ УСПЕХА ЗАВЕДЕНИЯ ОБЩЕСТВЕННОГО ПИТАНИЯ 

(Современная белорусская кухня)
	повара
	
	15.04-19.04
	______чел.

	19.
	ПРОФЕССИОНАЛЬНАЯ ГОРНИЧНАЯ – ЗАЛОГ УСПЕХА ГОСТИНИЧНОГО ПРЕДПРИЯТИЯ
	горничные, портье
	
	22.04-26.04
	______чел.

	20.
	КУЛИНАРНОЕ ИСКУССТВО ИТАЛИИ

мастер-классы в итальянской школе поваров (Милан)
	руководители, специалисты
	
	29.04-03.05
	______чел.

	21.
	СОВРЕМЕННЫЕ ТЕХНОЛОГИИ ПРОИЗВОДСТВА   КОНДИТЕРСКИХ ИЗДЕЛИЙ
	кондитеры
	МАЙ
	13.05-17.05
	______чел.

	22.
	БУХГАЛТЕР ПО КАЛЬКУЛЯЦИИ ПРЕДПРИЯТИЯ ОБЩЕСТВЕННОГО ПИТАНИЯ
	бухгалтеры по калькуляции общественного питания
	
	20.05-24.05
	______чел.

	23.
	МЕНЕДЖМЕНТ РЕСТОРАННОГО БИЗНЕСА 
	менеджеры ресторана высшего и среднего звена
	
	27.05-31.05
	______чел.

	24.
	ИННОВАЦИИ В РАБОТЕ КУХНИ
	повара
	ИЮНЬ
	03.06-07.06
	______чел.

	25.
	Горничная. Успешная работа горничной - залог успеха предприятия.
	горничные, портье
	
	10.06-14.06
	______чел.

	26.
	Эффективные приемы службы размещения 
	администраторы
	
	17.06-21.06
	______чел.

	27.
	СОВРЕМЕННЫЕ НАПРАВЛЕНИЯ В ОРГАНИЗАЦИИ КОНДИТЕРСКИХ

на примере организации кондитерских в Литве г.Вильнюс
	руководители, специалисты
	
	22.06-26.06
	______чел.

	28.
	повышение квалификации руководителей сектора HORECA (hotels,restaurants,cafes)
	топ-менеджеры, директора ресторанов и гостиниц
	
	24.06-28.06-
	______чел.

	29.
	повышение квалификации барменов 
	бармены
	ИЮЛЬ
	08.07-12.07
	______чел.

	30.
	Подготовка профессионального официанта. Практикум. 
	официанты
	
	15.07-19.07
	______чел.

	31.
	ИННОВАЦИИ В ОРГАНИЗАЦИИ РАБОТЫ КУХНИ
	заведующие производством
	АВГУСТ
	05.08-09.08
	______чел.

	32.
	повышение квалификации руководителй ресторанов «Эффектиный ресторан»
	директора ресторанов, менеджеры высшего звена
	
	12.08-16.08
	______чел.

	33.
	УСПЕШНЫЕ ПРОДАЖИ В ГОСТИНИЧНОМ БИЗНЕСЕ. АЗБУКА ПРОДАЖ 
	администраторы гостиниц, топ-менеджеры, менеджеры среднего звена (отделы маркетинга и продаж).
	
	19.08-23.08
	______чел.

	34.
	КАЛЬКУЛЯЦИЯ В СИСТЕМЕ ОБЩЕСТВЕННОГО ПИТАНИЯ 
	бухгалтеры (их заместители), работающие в сфере общественного питания
	СЕНТЯБРЬ
	02.09-06.09
	______чел.

	35.
	СОВРЕМЕННЫЕ ТЕХНОЛОГИИ В КУЛИНАРИИ 
	повара 
	
	09.09-13.09
	______чел.

	36.
	Подготовка профессионального официанта.Практикум. 
	официанты
	
	16.09-20.09
	______чел.

	37.
	ПРАКТИКУМ ДЛЯ БАРМЕНА.
	бармены
	
	23.09-27.09
	______чел.

	38.
	УПРАВЛЕНИЕ ПРОДАЖАМИ В ГОСТИНИЧНОМ И РЕСТОРАНОМ БИЗНЕСЕ
	топ-менеджеры, директора ресторанов и гостиниц
	ОКТЯБРЬ
	30.09-04.10
	______чел.

	39.
	СОВРЕМЕННАЯ ТЕХНОЛОГИЯ «КУХНИ»

с посещением конкурса профессиональных шеф-поваров “Chef of the year” Keln des Jahres, и  международной выставки Anuga-2013  (Кельн, Германия)
	руководители, специалисты
	
	07.10-11.10
	______чел.

	40.
	СОВРЕМЕННЫЕ ТЕХНОЛОГИИ ПРОИЗВОДСТВА КОНДИТЕРСКИХ ИЗДЕЛИЙ 
	кондитеры
	
	14.10-18.10
	______чел.

	41.
	ПОВЫШЕНИЯ КВАЛИФИКАЦИИ ГОРНИЧНЫХ
	горничные
	
	21.10-25.10
	______чел.

	42.
	УПРАВЛЕНИЕ ПРОДАЖАМИ В РЕСТОРАНЕ
	управляющие, директора, менеджеры
	НОЯБРЬ
	11.11-15.11
	______чел.

	43.
	ИННОВАЦИИ В ОРГАНИЗАЦИИ РАБОТЫ КУХНИ
	заведующие производством
	
	18.11-22.11
	______чел.

	44.
	повышения квалификации барменов 
	бармен
	ДЕКАБРЬ
	02.12-06.12
	______чел.

	45.
	повышения квалификации БУХГАЛТЕРОВ-калькуляторов  общественного питания
	бухгалтеры (их заместители), работающие в сфере общественного питания
	
	09.12-13.12
	______чел.

	46.
	бизнес – план РЕСТОРАНА, спланированный успех
	директора, экономисты-менеджеры ресторанного бизнеса
	
	16.12-20.12
	______чел.


Начальник отдела маркетинга – Питкевич Наталья Николаевна тел. (017) 200-47-07, (044) 540-75-06
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	45
	АССОРТИМЕНТНЫЙ МЕНЕДЖМЕНТ РОЗНИЧНОГО МАГАЗИНА


	руководители и специалисты, участвующие в формировании ассортиментной политики и экономических показателей магазина (заведующие магазинами, отделами, секциями, их заместители, товароведы, администраторы торговых залов)
	
	14.10-18.10
	______чел.

	46
	БРЕНДИРОВАНИЕ РОЗНИЧНОГО МАГАЗИНА
	руководители и специалисты торговли
	
	21.10-25.10
	______чел.

	47
	СТАНДАРТЫ ОБСЛУЖИВАНИЯ ПОКУПАТЕЛЕЙ

Квалификационный экзамен с присвоением разряда
	продавцы
	НОЯБРЬ
	28.10-01.11
	______чел.

	48
	СОВРЕМЕННЫЕ ТЕХНОЛОГИИ ПРАЗДНИЧНЫХ ПРОДАЖ
	коммерческие директоры, товароведы, заведующие магазинами, секциями, отделами и их заместители
	
	11.11-15.11
	______чел.

	49
	БИЗНЕС-ПЛАНИРОВАНИЕ НА ПРЕДПРИЯТИЯХ ТОРГОВЛИ

Подготовка и разработка бизнеса плана на 2014год
	руководители организаций, их заместители, специалисты экономически служб
	
	18.11-22.11
	______чел.

	50
	СКЛАДСКАЯ ЛОГИСТИКА: УПРАВЛЕНИЕ И ОПТИМИЗАЦИЯ В СОВРЕМЕННЫХ УСЛОВИЯХ

(с техническими визитами в логистические центры г.Минска)
	специалисты по логистике, заведующие складами.


	
	25.11-29.11
	______чел.

	51
	ЦЕНООБРАЗОВАНИЕ В ТОРГОВЛЕ
	экономисты и специалисты организаций торговли
	ДЕКАБРЬ
	02.12-06.12
	______чел.

	52
	ЗАКУПОЧНАЯ ЛОГИСТИКА. ОРГАНИЗАЦИЯ ПРАЗДНИЧНОЙ ТОРГОВЛИ

(с техническими визитами на профильные предприятия торговли Чехии (Прага)
	руководителя организаций и их заместители, товароведы, заведующие складами
	
	09.12-13.12
	______чел.

	53
	ФИРМЕННАЯ ТОРГОВЛЯ: ПРОДВИЖЕНИЕ  ПРОДУКЦИИ ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ НА ВНУТРЕННЕМ И ВНЕШНЕМ РЫНКАХ
	руководители предприятий, их заместители
	
	16.12-20.12
	______чел.

	54
	МАРКЕТИНГ XXI ВЕКА
	маркетологи, руководители и специалисты торговли
	
	17.12-20.12
	______чел.
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